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BTO EGIiTiM VE DANISMANLIK EGITIM PROGRAMLARI

YETKINLIKLEIRNiZi VE BASARILARINIZI BTO EGITIMLERIYLE GELISTIRIN

¢OzUM SATISI EGITiMI

Cozim satisi egitimi katihmcilarin énerilerini farkh
kilacak yonleri bulmalarina, satis stireglerini
kisaltmalarina, musteri iliskilerini gliglendirmelerine ve
satis etkinliklerini artirmaya katki da bulunacaktir.
Egitim, katilimcilarin musterilerinin gergek sorunlarini
ortaya ctkarmalarina yonelik beceriler kazandiracaktir.
3 glinluk egitim (2 guin sinif egitimi 1 glin video destekli
birebir kocluk), Genele acik ve sirketlere 6zel. Genele
aclk programlarda, 6gle yemegi dahil. Kisi basi: 990 TL +
KDV

Kimler katilmali: Satis Elemanlari, Satis Yoneticileri ve
Pazarlama yetkilileri.

YONETICILIK VE KOCLUK EGITiMi

Yoneticilerin sahip olmalari gereken, strateji kurgulama,
ekip yonetme, hedef olusturma, bitce idare etme,
uyusmazlk idaresi, yetkinlik artirma ve kogluk
becerilerini kazandirmak tizere tasarlanmistir. Egitim,
katilimcilara yoneticilik yaparken basvurabilecekleri
modelleri uygulamalarla 6gretmektedir.

2 glinlik egitim. Sirketlere 6zel egitim

Kimler katilmali: Orta ve Ust kademe yoneticiler

MUZAKERE BECERILERi EGITiMI

Muzakere becerileri egitimi katihmcilarin daha fazla
miizakereyi sonuca baglamalarini saglayacak,
karhhiklarindan gereksiz taviz vermelerini 6nleyecek ve
uzun vadeli Birlikte*Kazan iliskileri olusturmalarina
katki saglayacaktir. Cok yogun uygulamalarla bezenmis
olarak hazirlanan Mizakere Becerileri egitimi
katilimcilarin en iyi sartlarda mizakereleri
sonuglandirmalarina yardimci olacak becerileri
kazandirmanin yani sira karsi tarafinda gérismeden
olumlu goéruslerle ayrilmasini saglayacak yetkinlikleri
kazandiracaktir.

2 glinlik egitim. Genele agik ve sirketlere 6zel. Genel
aclk programlarda, 6gle yemegi dahil. Kisi basi: 990 TL +
KDV

Kimler katilmali: Satin Alma yetkilileri, Satis Middrleri,
Satis Elemanlari ve Mizakere yapan herkes.
MARKETPLACE SIMULATION - VENTURE
STRATEGY

Strateji, idari bilimler, finans, farkli birimlerin digerleri
Gizerindeki etkileri ve liderlik becerilerini gelistirmeye
yonelik internet ortaminda galisan kapsamli bir
similasyon ¢alismasiyla katilimcilar gergek hayatta
karsilasabilecekleri tiim karar verme asamalarini sanal
ortamda tecriibe ederek idari ve pazarlama becerilerini
gelistirmeye olanak tanimaktadir. Mini MBA olarak da
degerlendirilebilecek program katilimcilarin sirket
ydnetmenin yani sira is Plani hazirlama, stratejik analiz
araglarini tanima ve finansal parametreleri (rasyolar,
bilango analizi, nakit akisi, yatirimciya geri donas, hisse
degeri) degerlendirme olanagina sahip olarak yonetim
icin gerekli bilgileri kazanacaklardir.

2 glinluk egitim. Sirketlere 6zel egitim.

Kimler katilmali: Orta ve Ust Kademe yéneticiler

TEMEL PAZARLAMA EGITiMi

Temel Pazarlama egitimi katilimcilarin pazarlama ve
satis arasindaki farki ayirt etmelerine katki
saglayabilecegi gibi tiiketicinin davranislari ve bu
davranislara yonelik firmalarin 4 P konsepti
cercevesinde gelistirdikleri programlari ve yaklasimlari
ogretmektedir. Program kapsaminda katilimcilar
aktarilan teorileri uygulamali olarak BILGIMUS isimli bir
similasyon yardimiyla deneme imkani elde
edebileceklerdir.

2 glinlik egitim. Sirketlere 6zel egitim.

Kimler katilmali: Pazarlama birimine yeni baslayanlar,
satis elemanlari, satis yoneticileri.

BTO Egitim ve Danismanlik Turkiye genelinde farkli kademelerden yetkililerin bilgi, beceri ve davranislarini gelistirmek tzere egitim ve danismanhk
hizmetleri vermektedir. Kendini kanitlamig modeller yardimiyla egitimler tasarlanmakta ve egitimlerde katilimi maksimize etmek i¢in alistirmalar,
uygulamalar ve aktiviteleri kullanmaktadir. BTO firmalarin ihtiyaglarina uygun ve sektore 6zel vakalar kullanarak egitimlerini gergeklestirmektedir.

BTO ... Satis ve Pazarlamanin Liderlerini Yetistirir.

BTO programlari igin daha fazla bilgi etmek istiyorsaniz ...
www.btoegitim.com u ziyaret ediniz veya 0533 666 7924 no’lu
telefondan Erhan imamoglu’nu arayiniz.

2011 BTO Egitim ve Danigmanlik Ltd. Sti

www.btoegitim.com
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BTO EGIiTiM GENELE ACIK EGiTiMLERI 2012 Zaman Plani

¢OzUM SATISI VE MUZAKERE BECERILERi EGITIMLERI

Ocak
istanbul 24-26
istanbul 30 - 31 (Miizakere)
Subat
istanbul 7-9
Ankara 14 - 15 (Muzakere)
Mart
istanbul 6-8
istanbul 13 — 14 (Mizakere)
istanbul 20-22
Ankara 27-29
Nisan
istanbul 3-5
istanbul 10-12
izmir 17-19
istanbul 24-26
, Mayis KAYIT OLMAK VEYA DAHA FAZLA BILGi
istanbul 1=3 ALMAK iCiN WWW.BTOEGITIM.COM
istanbul 8 -5 (Muzakere) ADRESINi ZIYARET EDIN VEYA 0533 666
Istanbul 15-17
izmir 22— 24 ?924 NO:LU TELEFONDAN ERHAN
IMAMOGLU’NU ARAYIN.
Haziran
istanbul 5-7
istanbul 12 — 13 (Miizakere)

BTO Egitim ve Danismanlik Turkiye genelinde farkli kademelerden yetkililerin bilgi, beceri ve davranislarini gelistirmek tzere egitim ve danismanhk
hizmetleri vermektedir. Kendini kanitlamig modeller yardimiyla egitimler tasarlanmakta ve egitimlerde katilimi maksimize etmek i¢in alistirmalar,
uygulamalar ve aktiviteleri kullanmaktadir. BTO firmalarin ihtiyaglarina uygun ve sektore 6zel vakalar kullanarak egitimlerini gerceklestirmektedir.

BTO ... Satis ve Pazarlamanin Liderlerini Yetistirir.
BTO programlari igin daha fazla bilgi etmek istiyorsaniz ...

www.btoegitim.com u ziyaret ediniz veya 0533 666 7924 no’lu
telefondan Erhan imamoglu’nu arayiniz.
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