Eco Lab’dan “Satış Bir Hayat Tarzı” eğitimine katılan bir yetkilinin bu eğitim ile ilgili bir arkadaşına tavsiye yazısı. 

Gectigimiz hafta sonu satis ekibi yoneticileri olarak Erhan Imamoglu isimli bir profesyonel egitmenden 2 gunluk bir satis egitimi aldik. Bugune kadar aldigim egitimlerin en iyisiydi diyebilirim, sizin satiscilara da cok faydasi  olabilecegi dusuncesinden hareketle Erhan Bey'i sana yonlendirdim. Bizim icin hedefi onikiden vuran bir egitim oldu, gorustugumuzde de anlatirim. Seninle kontağa gececeklerdir. Goruselim, sevgiler. 

kanat
Referanslar:

- Pepsi Cola International

- Doğuş grubu (Humanitas): 

- Siemens




Bonus Card satış temsilcileri

- Eco Lab




- Office 1 Superstore

- Atay Holding

Siemens’in eğitimlerimizden birisiyle ilgili değerlendirmesi:
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Eğitmenler Konuya Hakimdi

Eğitmenlerin konuyu sunuş biçimi

başarılıydı

Eğitmen katılımcılar ile iyi bir diyalog

kurdu

Eğitmen anlaşılır bir dil kullandı

Eğitmenin seçtiği örnekler eğitimin

amacına uygundu

Eğitimin amacı katılımcılara net olarak

iletilmişti

Eğitimin içeriği amaca uygun olarak

hazırlanmıştı

Eğitimin süresi yeterliydi

Bu eğitimde öğretilenler işimizde

kullanılabilir

Bu eğitimde öğretilenlerin işimize katkısı

olacaktır

Basılı notlar yeterliydi

Görsel malzeme yeterliydi

Seminerin yeri ve ortamı ulaşım kolaylığı

açısından uygundu

Seminerin yeri ve ortamı salon düzeni ve

konforu açısından uygundu








